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Nyitott

Novacio

Zart innovacio alapelvek Nyitott innovacio alapelvek

Nem minden szakért6 nekiink dolgozik. Sziikséglink

A témankban szakért6k nekiink dolgoznak. . ; . PP ol e et s
van a vellk valé munkara céglinkdn belil és kivil is.

Ahhoz, hogy a K+F nyereséges legyen, fel kell A kiilsé K+F szignifikans értéket hoz létre, a bels6 K+F
fedezniink, fejlesztenlink kell, és magunknak azért kell, hogy ebbdl magunknak szerezziink meg egy
|étrehozni. részt.

Nem kell, hogy mi legylink azok, akik |étrehoztak a
Ha magunk fedezziik fel, mi vissziik el6szor piacra.  kutatds eredményét ahhoz, hogy nyereséget
termeljiink beléle.

Az a cég nyer, amelyik el8szor juttat innovaciét a Az elsoként torténo piacralépésnél
piacra. fontosabb egy jo lzleti modell kiépitése.

Akkor nyeriink, ha az iparunkban mi prezentaljuk a  Akkor nyeriink, ha a belsé és kiilsé 6tleteteket a lehetd
legjobb és legtobb otletet. legjobban hasznositjuk.

Profitalnunk kell abbdl, hogy masok hasznaljak
szellemi alkotdsainkat, és meg kell vasarolnunk
masokéit, ha azok tdmogatjak az lzleti modelllinket.

Kontrolldlnunk kell a szellemi alkotasunk jogait, hogy
masok ne profitdlhassanak belélik.



A VOROS
épitéelemek olyan
céges
KOLTSEGekkel
kapcsolatosak,
melyek az
értékteremtés
érdekében
meriulnek fel.

A KEK
épitéelemek a
JOVEDELMEKhez
kapcsolddnak, a
piacok,
megcélzott
ugyfelek és
elérésuk
figgvényében.

Key Partners

Kiemelt partnerek

Az értéklanc
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fenntarthatdsaghoz
hozzajarulé,
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Cost Structure

Koltségszerkezet

Bemutatja az Gzleti modell megvalodsitas a
érdekében felmeruld koltségeket
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Ertékajanlat

Egy specifikus
ugyfélkornek
értéket teremto
termék/
szolgaltatas
leirasa.

Problémat old
meg vagy
sziikségletet
elégit ki.
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Customer Relationships '

Ugyfélkapcsolatok
Bemutatja a
vallalkozas tgyféllel
|étrehozott
kapcsolatait

Channels

Csatornak
Ahogyan a
vallalkozas eléri
ugyfeleit az
értékajanlattal

Version:

Customer Segments ’

Ugyfélcsoportok

Bemutatja azokat a
célcsoportokat,
akiket a vallalkozas
az értékajanlataval el
kivan érni.

Véagyak, fajdalmak,
tevékenységek.

Revenue Streams

Bevételek
Bemutatja azt a bevételt, amit ebbdl a vasarloi
célcsoportbdl a vallalkozas szerez (kiilonb6z6

arazasi eljarasok)
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Frtékajanlat

Az értékajanlat
dimenzioi

e 1. Helyérték

o 2. ld6érték

e 3. Hasznalati érték

az adott termék a
megfelel6 helyen,
megfeleld idGben,
megfelel6 célra
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The Value Proposition Canvas

Ertékajanlat

“Haszon” termeldk
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Termékek és
szolgaltatasok

l

Felhasznaldi szegmens
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Fajdalocsillapitok

®

Fajdalmak
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